
 
Approvata la Relazione Semestrale al 30 giugno 2026 

Ricavi delle Vendite pari a €11,6 mln (+25,3% yoy) con un Ebitda margin del 5,9% 

 

Principali risultati al 30 giugno 2026 

●​ Ricavi delle vendite pari a €11,6 mln, +25,3% vs €9,2 mln al 30/06/2025 

●​ EBITDA pari a €0,711 mln, +6% vs €0,67 mln al 30/06/2025 

●​ EBIT pari a €0,49 mln vs €0,48 mln al 30/06/2025 

●​ Risultato netto positivo pari a €0,35 mln +67% vs €0,2 mln al 30/06/2025 

●​ Indebitamento Finanziario Netto cash positive pari a €1,0 mln vs €0,7 mln cash positive al 

31/12/2025  

Casamassima (BA), 29 settembre 2026 

Yakkyo S.p.A. (di seguito anche “Società”), PMI innovativa che si occupa di sviluppare soluzioni software integrate per 

il processo di dropshipping e vendita wholesale di prodotti di terzi, che ha sviluppato una suite basata su intelligenza 

artificiale per assistere i propri clienti nelle attività di vendita online, comunica che il Consiglio di Amministrazione si è 

riunito in data odierna e ha approvato la relazione semestrale al 30 giugno 20261 . 

Giovanni Conforti, Presidente e Amministratore Delegato di Yakkyo: “Il primo semestre 2026 porta la firma di una 

crescita a doppia cifra che Yakkyo ha sostenuto interamente con le proprie risorse: i ricavi accelerano e, nello stesso 

periodo, la cassa netta si rafforza in misura ancora più marcata, pur assorbendo l'espansione del circolante che 

accompagna i maggiori volumi. È la dimostrazione di un modello che mantiene una solida posizione finanziaria anche 

in una fase di crescita e di maggiore assorbimento del capitale circolante, ed è questo il parametro con cui misuriamo 

la nostra solidità. L'integrazione diretta con 1688.com e il ruolo centrale del dropshipping imprimono ulteriore slancio.a 

una traiettoria che i primi mesi del secondo semestre confermano positiva. Continueremo a crescere con la stessa 

disciplina finanziaria, che consideriamo il primo impegno verso i nostri azionisti.” 

PRINCIPALI RISULTATI AL 30 GIUGNO 2026 

I Ricavi delle vendite sono pari a Euro 11,6 milioni, in crescita di oltre il 25% rispetto a Euro 9,2 milioni al 30 giugno 

2025. Il canale di vendita principale rimane quello del dropshipping che chiude con Ricavi per Euro 7,1 milioni. Il 

Valore della Produzione è pari a Euro 11,8 milioni e, oltre ai Ricavi delle vendite, include la voce “altri ricavi e 

proventi” per Euro 0,3 milioni. 

L'EBITDA si attesta a Euro 0,7 milioni, in crescita del 6,0% in valore assoluto rispetto al 30 giugno 2025. L'EBITDA 

margin passa al 6,0% dal 7,1% del primo semestre 2025 per un effetto di mix: nel periodo la Società ha concluso due 

operazioni con primari operatori di rilevanza internazionale, finalizzate all'ingresso in un segmento di mercato finora 

non presidiato dalla Società. Tali commesse, perfezionate a condizioni economiche coerenti con la fase di ingresso, 

hanno generato volumi aggiuntivi a marginalità percentuale inferiore alla media del business caratteristico, 

contribuendo in ogni caso positivamente all'EBITDA in valore assoluto. Al netto di tali operazioni, l'EBITDA margin si 

sarebbe attestato in linea con i livelli attesi dalla Società. Oltre ad aprire nuove prospettive di sviluppo commerciale, le 

operazioni rappresentano un riconoscimento significativo della capacità di Yakkyo di servire operatori di primario 

standing, anche in ambito internazionale..   

A livello di costi, i principali rimangono i costi per merci per la rivendita che si attestano a Euro 6,0 milioni (+48,8% 

rispetto al 30 giugno 2025), a cui seguono i costi per servizi pari a Euro 4,7 milioni, in aumento rispetto a Euro 4,3 

milioni del primo semestre 2025.  

1 La relazione finanziaria semestrale è stata sottoposta volontariamente a revisione contabile limitata da parte di RSM S.p.A., che 
ha emesso la propria relazione in data 29 settembre 2026 senza rilievi 



 
Gli ammortamenti sono pari a Euro 0,2 milioni, si evidenzia un EBIT positivo a Euro 0,5 milioni in linea con il primo 

semestre 2025.  

Il primo semestre 2026 si chiude con un Risultato netto positivo in crescita pari a Euro 0,35 milioni rispetto al risultato 

netto positivo per 0,2 milioni al 30 giugno 2025. 

Il capitale circolante commerciale risulta pari a Euro 1,5 milioni, in aumento rispetto al 31 dicembre 2025 (Euro 0,8 

milioni). Tale variazione è legata prevalentemente ad un incremento dei crediti verso clienti.  

L’Indebitamento Finanziario Netto è pari a Euro 1,0 milioni cash positive, in miglioramento rispetto a Euro 0,7 milioni 

(cash positive) al 31 dicembre 2025 confermando il mantenimento di una solida posizione finanziaria anche in un 

contesto di sviluppo del business e di maggiore assorbimento del capitale circolante.”. 

PRINCIPALI FATTI DI RILIEVO AVVENUTI NEL CORSO DEL PRIMO SEMESTRE 2026 

In data 22 gennaio 2026 il CdA ha deliberato (con successiva approvazione in data 9 febbraio 2026 da parte 

dell'Assemblea degli Azionisti) il passaggio delle azioni di Yakkyo da EGM PRO al mercato Euronext Growth Milan, 

l'autorizzazione all'acquisto e alla successiva disposizione di azioni proprie, per un periodo massimo di 18 mesi, nonché 

il conferimento della delega ad aumentare il capitale sociale fino a un importo massimo complessivo di Euro 

5.000.000, anche con esclusione del diritto di opzione e/o gratuitamente nei casi previsti dalla normativa vigente, oltre 

alle ulteriori deliberazioni necessarie ad adeguare la Società ai requisiti regolamentari richiesti dal mercato EGM. 

In data 2 febbraio 2026, la Società ha conferito l'incarico di Euronext Growth Advisor a Value Track SIM S.p.A., la cui 

efficacia risultava subordinata al rilascio della dichiarazione prevista dal Regolamento Euronext Growth Advisor nei 

confronti di Borsa Italiana. 

In data 6 febbraio 2026 si è concluso con successo il collocamento mediante procedura di Accelerated Bookbuilding di 

n. 717.500 azioni ordinarie al prezzo di Euro 1,00 per azione, cedute dall'azionista venditore a investitori istituzionali e 

professionali. A seguito del regolamento dell'operazione, il flottante della Società si è incrementato al 36,26% del 

capitale sociale, consentendo il raggiungimento dei requisiti richiesti per l'ammissione al mercato Euronext Growth 

Milan. 

Il 12 febbraio 2026, la Società ha ricevuto da Borsa Italiana il provvedimento di ammissione alle negoziazioni sul 

mercato Euronext Growth Milan, con avvio delle negoziazioni avvenuto in data 13 febbraio 2026. 

In data 15 aprile 2026 Yakkyo ha siglato una partnership con Olidata come partner industriale full-service esclusivo dei 

dispositivi hardware della linea BeYou, la nuova gamma di notebook, tablet e accessori a marchio Olidata. 

Il 20 maggio 2026 la Società ha comunicato l’integrazione diretta con 1688.com (Alibaba Group), il più grande 

marketplace wholesale del mondo, con oltre 1 miliardo di prodotti e più di 10 milioni di fornitori.  

In data 22 giugno 2026 ha conferito a CFO SIM l’incarico per l’esecuzione del programma di acquisto di azioni proprie. 

AZIONI PROPRIE 

La Società, nell’ambito del programma di acquisto di azioni proprie autorizzato dall’Assemblea degli Azionisti del 9 

febbraio 2026, comunica di aver acquistato n. 6.250 azioni proprie nel periodo dal 15 al 21 luglio 2026, a un prezzo 

medio ponderato di € 2,10 per azione, per un controvalore complessivo di € 13.125 e poi ancora in data 29 luglio un 

secondo acquisto di azioni proprie, effettuato tramite CFO SIM S.p.A., per complessive n. 8.750 azioni nel periodo dal 

22 al 28 luglio 2026, a un prezzo medio ponderato di € 2,83 per azione, per un controvalore complessivo di € 24.750. 

A seguito di tali operazioni, Yakkyo detiene alla data del 29 luglio 2026 un totale di n. 15.000 azioni proprie, pari allo 

0,27% del capitale sociale. 

PRINCIPALI FATTI DI RILIEVO SUCCESSIVI AL PRIMO SEMESTRE ED EVOLUZIONE PREVEDIBILE DELLA GESTIONE 

In data 20 agosto 2026, la Società ha fornito alcune precisazioni in merito alle recenti notizie relative al possibile 

impatto delle misure tariffarie internazionali sui propri margini. In particolare, la Società ha chiarito che il quadro 



 
regolamentare statunitense, relativo alla sospensione del regime de minimis per le spedizioni di basso valore 

provenienti da Cina e Hong Kong, in vigore dal 2 maggio 2025, è già pienamente recepito nel proprio modello 

operativo e non ha determinato pressioni sulla marginalità. 

Con riferimento al nuovo dazio forfettario di €3 applicabile alle spedizioni di basso valore verso l’Unione Europea, in 

vigore dal 1° luglio 2026, la Società ha inoltre precisato che tale misura non determina un impatto diretto sulla propria 

marginalità, in quanto il modello di business non prevede la vendita diretta al consumatore finale. I relativi oneri 

tariffari vengono infatti integralmente ribaltati sul cliente e, pertanto, non rappresentano un costo a carico di Yakkyo. 

Nel secondo semestre la Società proseguirà nella strategia di sviluppo del canale dropshipping, anche attraverso 

l'integrazione con 1688.com, e nel progressivo ridimensionamento del canale wholesale. Nei primi mesi del secondo 

semestre i ricavi della gestione caratteristica hanno registrato un andamento positivo rispetto al corrispondente 

periodo del 2025. Il Management continuerà a monitorare l'evoluzione del contesto tariffario internazionale e i relativi 

possibili effetti sui volumi dei clienti.DOCUMENTAZIONE    

La Relazione Semestrale al 30 giugno 2026 sarà messa a disposizione del pubblico nei termini e con le modalità 

previste dal Regolamento Emittenti Euronext Growth Milan, sul sito internet www.yakkyo.com, sezione Investor 

Relations > Bilanci e Relazioni, nonché sul sito www.borsaitaliana.it, sezione Azioni > Documenti.    

A SEGUIRE 

●​ Conto Economico Riclassificato Yakkyo S.p.A. al 30 giugno 2026 vs 30 giugno 2025 

●​ Stato Patrimoniale Riclassificato Yakkyo S.p.A. al 30 giugno 2026 vs 31 dicembre 2025 

●​ Indebitamento Finanziario Netto Yakkyo S.p.A. al 30 giugno 2026 vs 31 dicembre 2025 

Il comunicato stampa è disponibile sul sito web della Società: www.yakkyo.com e sul sito www.1info.it 

*** 

Profilo dell’Emittente 

Yakkyo S.p.A. (ISIN IT0005573966 e ticker YKY) è una PMI innovativa che, per conto dei titolari di e-commerce suoi 
clienti, gestisce la fase di approvvigionamento, stoccaggio e logistica dei beni in tutto il mondo attraverso la sua 
piattaforma tecnologica proprietaria, Yakkyofy. La società si distingue come unica nel suo genere in Europa, sviluppando 
soluzioni software integrate per il processo di dropshipping e vendita all'ingrosso tramite l’uso dell'intelligenza artificiale. 
All'interno dell'azienda è stato istituito un reparto dedicato alla ricerca e sviluppo, con l’obiettivo ottimizzare sempre di più 
l’automazione dei processi. A partire dal 2022, la società ha focalizzato la ricerca e lo sviluppo su tecnologie AI, portando 
al lancio di Pandarocket.ai. Questa suite consente di ottimizzare i vari processi legati alla vendita online, dalla 
comparazione di offerte e prezzi di articoli similari, alla creazione di descrizioni dei prodotti, all’editing di immagini e video 
fino alla completa automazione delle campagne di marketing. L'obiettivo di Yakkyo è quello di rendere l'e-commerce più 
efficiente e accessibile, semplificando l'intero processo di acquisto e spedizione di prodotti provenienti da tutto il mondo, 
in questo modo, permette alle aziende clienti di concentrarsi maggiormente sulla vendita e sulle attività di marketing, 
offrendo inoltre un catalogo che conta oltre 1 miliardo di prodotti. Attraverso Yakkyofy, gli utenti hanno il controllo su tutto 
il processo di acquisto, vendita e spedizione degli ordini con un'unica piattaforma, monitorando lo stato degli ordini in 
tempo reale e gestendo resi e rimborsi in modo semplice e lineare. Inoltre, possono usufruire di soluzioni personalizzate 
che soddisfano le loro esigenze specifiche. 
Per ulteriori informazioni: www.yakkyo.com 

 

Contatti 

Yakkyo S.p.A. 
Emittente 
S.S. 100 Km. 17,500 snc 
Casamassima (BA) 
+39 08 02223904 
ir@yakkyo.com 

IR Top Consulting 
Investor & Media Relations Advisor 
Via Bigli, 19 - 20121 Milano 
+39 02 45473883/4 
ir@irtop.com (Investors) 
ufficiostampa@irtop.com (Media) 

Value Track SIM S.p.A. 
Euronext Growth Advisor 
Viale Majno 17A, 20122 Milano 
giovanni.tommasi@value-track.com 

 

http://www.yakkyo.com
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