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“Partner Days”: Comelit incontra i propri installatori Partner per ascoltare, condividere e costruire nuove connessioni

Rovetta – 29 Giugno 2026. Nove eventi in altrettante regioni italiane, con la partecipazione dei vertici aziendali. Un percorso dedicato al dialogo, pensato per raccogliere esigenze, punti di vista e sfide quotidiane di chi lavora ogni giorno sul campo.
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Si intitola “Partner Days” la nuova iniziativa messa a punto da Comelit S.p.A. — azienda bergamasca tra i protagonisti internazionali delle soluzioni per la sicurezza — per incontrare la propria rete di installatori Partner in tutta Italia.

Da giugno a ottobre, gli appuntamenti toccheranno nove regioni italiane, in contesti informali e conviviali pensati per favorire un confronto diretto e autentico, lontano dai ritmi abituali del lavoro quotidiano.
L’obiettivo è rafforzare un legame già consolidato, valorizzando il ruolo degli installatori Partner come interlocutori fondamentali per comprendere le esigenze reali del mercato e continuare a sviluppare soluzioni e servizi sempre più vicini alle necessità dei professionisti.

A rappresentare l’azienda saranno i suoi massimi vertici, tra cui il CEO Edoardo Barzasi e il Direttore Generale Francesco Franchini, a conferma dell’importanza strategica che Comelit attribuisce alla relazione con la propria rete Partner.

“In coincidenza con i 70 anni dell’azienda, abbiamo voluto dare vita a un’iniziativa che raccontasse in modo concreto il valore che per Comelit ha il rapporto con i professionisti dell’installazione”, spiega Alessandro Stoppa, Direttore Commerciale Italia di Comelit. “Gli installatori Partner sono un punto di riferimento fondamentale nel dialogo tra l’azienda e il mercato. Sono loro che portano le nostre soluzioni sul campo, ascoltano i clienti finali, affrontano le complessità operative e ci restituiscono una visione preziosa di ciò che accade realmente”.
“Da sempre curiamo con grande attenzione il rapporto con i nostri installatori Partner”, continua Stoppa. “Non vogliamo essere semplicemente fornitori di prodotti, ma un’azienda presente, capace di affiancare i professionisti in tutte le fasi del loro lavoro: dalla consulenza alla progettazione, dall’installazione al post-vendita. I Partner Days nascono proprio per questo: creare un momento dedicato al dialogo, raccogliere esigenze concrete e capire come continuare a essere sempre più vicini alla loro attività”.
All’interno degli incontri sono previsti anche momenti di aggiornamento sulle soluzioni, sui servizi e sugli strumenti Comelit dedicati ai Partner, tra cui la nuova release dell’app MyComelit, un canale semplice e immediato di supporto e comunicazione con l’azienda.

Il confronto resta però l’elemento centrale. Per questo, in ogni tappa è previsto anche un momento interattivo, pensato per raccogliere in tempo reale feedback, priorità e temi di interesse. Gli spunti emersi vengono discussi durante l’incontro stesso, con l’obiettivo di trasformare le esigenze raccolte in azioni concrete e in nuove opportunità di miglioramento per la rete.

“Vogliamo che ogni incontro sia un momento di relazione vera”, aggiunge Stoppa. “Un’occasione per condividere tempo di qualità e costruire insieme un percorso ancora più solido. Per noi essere Partner significa molto più che collaborare: significa crescere insieme, valorizzare le competenze reciproche e affrontare con una visione comune le sfide del mercato”.
Le prime due tappe si sono svolte in Valpolicella e nelle Langhe. A luglio sono previsti altri due appuntamenti in Emilia-Romagna e in Franciacorta, mentre in autunno il percorso proseguirà in Campania, Lazio, Sicilia, Toscana e Oltrepò Pavese. 

Con i Partner Days, Comelit conferma la volontà di investire in una relazione sempre più vicina e diretta con i propri installatori Partner. Un percorso di ascolto e condivisione che guarda al futuro, valorizzando ciò che conta di più per l’azienda: le persone, le competenze e le relazioni costruite nel tempo.
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About Comelit
Fondata nel 1956, Comelit Group S.p.A. progetta e realizza sistemi di videocitofonia, antintrusione, videosorveglianza, domotica, rivelazione incendi e controllo accessi, per garantire la sicurezza delle persone e degli ambienti in cui vivono o lavorano. La sicurezza è il cuore di ogni nostra attività, che si traduce nella progettazione di soluzioni affidabili e innovative e in un supporto costante ai nostri clienti. Comelit ha sede a San Lorenzo di Rovetta (BG), dimostrando il forte legame con il territorio, unito a una vocazione internazionale e a una visione globale, confermata da 9 filiali, 5 uffici di rappresentanza, 8 centri di ricerca e sviluppo e dalle esportazioni in oltre 96 Paesi. Con un fatturato che nel 2025 ha superato i 190 milioni di euro, oggi il Gruppo conta più di 1.000 collaboratori.
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